-y CEA masempresas.cea.es
_mpresas #masempresas

WEBINAR: COMO IMPLANTAR LOS FUNNEL DE VENTAS MAS
EFECTIVOS SEGUN SEA TU NEGOCIO

Manuel Herrero Lopez

Financiado por:

._-__ N
C E‘_ \ Junta de Andalucia
Confe.deracmn de , Consejeria de Econom ia, Conocimiento,
Empresarlos de Andaluc|a Empresas y Universidad

Fomento de la Cultura Emprendedora




| - masempresas.cea.es
— p resas

¢, QUE ES UN FUNNELS DE VENTAS?
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¢, QUE ES UN FUNNELS DE VENTAS?

Un funnels de ventas o embudo de conversion es un sistema
disenado para atraer a desconocidos, convertirlos en leads y
transformarlos en clientes

Clientes potenciales
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Ejemplo con numeros de Embudo de ventas
Pedido medio en €
Tu objetivo de ventas Media Ventas Semana 500 €
Vent Pedidos Semanales (N° pedidos)
_venias
352.000 N Semana 8,000 16 PEDIDOS
\Pedidos Anuales
Semanas de ventas 44 704 PEDIDOS
Contactos Pedidos Anuales
Por cada 10 Contactos 5 Presupuestos 10 X 704
> Visitas anuales = -
Por cada 5 Presupuestos 1 Pedidos 7 = 04 O
realizado Pedidos 1
realizado
Ratio de Cifra de Ventas Anual | 352.000 | -
éxito% Visitas anuales
Pedidos Anuales | 704 |
Visitas mensuales
10%

Fomento de la Cultura Emprendedora

Visitas semanales
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D

esarrollo del Marketing Mix en la era digital
El embudo de ventas (funnel)

e
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Los nuevos procesos de ventas
adaptados a un cliente son cada vez
mas digitales

La tecnologia da soporte a las
relaciones interpersonales, y las
relaciones interpersonales
generan informacion valiosa
hacia el éxito de todo el proceso

Sin relaciones interpersonales no existe el proceso, y
sin ejecuciones tecnoldégicas es muy dificil que se
inicien las relaciones interpersonales
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¢, Que ES LO PRIMERO QUE TENEMOS QUE VER Y DIFERENCIAR?

Aprovechar los
metodos y habilidades
del mundo off line

Aprender/incorporar y
desarrollar tanto métodos
como habilidades en el
mundo On line.

1 3
R\“—i_!.z—‘—"/ﬂ

HAY QUE COMPAGINAR EL ON LINE
CON EL OFF LINE
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PUNTOS DE CONTACTO DIGITAL

WEB DE ATENCION
AL CLIENTE ._ OFERTAS A CLIENTES
’ ‘@\ COMUNIDAD/FOROS

\ WEB \ ‘
-\ MEDICS DE CHATS/CHATBOTS EMAIL
e ‘)umuummu PROGRAMA E
. ) FIDE ’
r’ "\I WEBS DE APP m
__,-mncsnos sucw.Es Eucuss'm

DESCUBRIMIENTO CONSIDERACION COMPRA

. BOCA A BOCA

CENTRO DE
, CORREO DIRECTO . LLAMADAS 9 . MAILINGS
@ oo COMERCIAL/AGENTE \
’ pnmsmmsms \ /
EXTERIOR % s
'O . o
RELACIONES TIENDA/OFICINA OFERTAS EN FACTURAS

PUBLICAS

PUNTOS DE CONTACTO OFFLINE

F de la Cultura Emprended = CE A Confederacién de
t i " .
omento de la Cultura Emprendedora -:..:——-r___!.__.-—’_.-—"" "";__“TI Empresarios de Andalucia




' ELEMENTOS IMPRESCINDI [eES%,S PARA

CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

1.- Tener bien definido el modelo de negocio

LA NECESIDAD
{ DE
ALIMENTARSE
SIN COCINAR
MODELO DE NEGOCIO NECESITA EMBUDO DE VENT

i Confederacion de
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' ELEMENTOS IMPRESCINDIBLES PARA

CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

1.- Tener bien definido el modelo de negocio

También debes tener bien definidos los diferentes
productos y/o servicios.

* Productos de entrada.
* Productos de mayor valor.
* Productos hight tickets.

* Productos complementarios y relacionados.

Confederacion de
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' ELEMENTOS IMPRESCINDI LES PARA

CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

2.- Define tu tipos de clientes : Buyer persona

"Una representacion semi-ficticia de nuestro cliente o
consumidor final, que nos permita saber qué motiva su
comportamiento, cOmo piensan, como compran, donde
comparan y cuando deciden comparar.”" (Tony Zambito )

0O 0 O

Perfil A Perfil B Perfil Co
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ELEMENTOS IMPRESCINDIBLES PARA

CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

2.- Define tu tipos de clientes : Buyer persona

Al final, crear un buyer persona lo puedes resumir en 4
preguntas claves:

* Qué hace el cliente potencial.
* Qué necesita y quiere.
« Qué le preocupa.

« CoOmo puedes satisfacer su necesidad.
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' ELEMENTOS IMPRESCINDIBLES PARA

- Presas
CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

2.- Define tu tipos de clientes : Buyer persona

Por ejemplo, un Master de Marketing Digital tiene varios publicos objetivo

Desempleados

Encontrar Trabajo

Master Universitarios

Primer Empleo

Marketing
Digital
Mejorar

condiciones
laborales

Trabajadores
Intermedios

Sl Confederacion de
Fomento de la Cultura Emprendedora _:___w/-—-:":_"'. -.-\:E'\“' J CEA Empresarios de Andalucia



-CEA masempresas.cea.es
_mpresas #masempresas

4.- Trafico cualificado 4 Qué hacer?

Top of the Funnel
TOFU:

* Generar trafico

« Generar marca

Middle of the Funnel

* Generar relevancia
* Generar Solvencia
» Generar cualificacion

Botton of the Funnel

BOFU:

* Descuentos, promociones
* Presupuestos (cierres)
*seguimientos

- C E Confederacion de )
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4.- Trafico cualificado 4 Qué hacer?

El objetivo principal es que el mercado conozca :
» Generar trafico o Quién eres
» Generar marca .
* Que haces (necesidad que cubres)
« Como puede estar en contacto contigo.

 \Web estructurada
@ »  Servicios/productos
 Reclamo/contacto

S| NO SE GENERAN LEAD ES
PERDIDA DE TIEMPO Y DINERO
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4.- Trafico cualificado 4 Qué hacer?

e El objetivo principal es que el POTENCIAL CLIENTE :

» Generar Solvencia ° Conozca tu trabajo
* Generar cualificacion ; . .
« Confie en ti y en tus soluciones
« Comunicacion periodica de tus actividades..

Crear contenido
exclusivo siempre que
podamos obtener datos
de interés mostrado
hacia lo presentado.

RRSS blog Workbook Hormml-nu
Persuasion
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4.- Trafico cualificado 4 Qué hacer?

MOFU: El objetivo principal es que el POTENCIAL CLIENTE :
-G levanci :
S + Conozca tutrabajo
* Generar cualificacion « Confié en i y en tus soluciones

« Comunicacion periddica de tus actividades..

Existen herramientas de automatizacion para:

» Crear embudos de ventas. www.clickfunnels.com/

« Saber quien visita tu web. www.leadfeeder.com/

» Descartar los clientes que no son potenciales.

de la Cultura Emprended = CE Confederacion de
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http://www.clickfunnels.com/
http://www.leadfeeder.com/
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4.- Trafico cualificado 4 Qué hacer?

MOFU: El objetivo principal es que el POTENCIAL CLIENTE :
-G levanci :
S + Conozca tutrabajo
* Generar cualificacion « Confié en i y en tus soluciones

« Comunicacion periddica de tus actividades..

Email Marketing Envio ________Plant _Otros ______

Mdirector 5000 emails mensuales ofrece el test A/B , reporting
E-goi(marketing Envio a 5000 suscriptores Si Plugins que permiten conectar
con Magento, Prestashop,
one 2 One) WordPress y 100 aplicaciones
mas
MailYet Enviar hasta 6000 contactos por mes. Si
Mail re|ay enviar en su plan gratuito hasta Si La unica condicion para crear
25.000 emails mensuales a un total de tu cuenta en Mailrelay es que
5000 suscriptores. tengas un email
Mailchimp enviar hasta 12.000 emails si Reporting, control y pluging
mensuales un total de 2000
suscriptores.

F de la Cultura Emprended = CE Confederacién de
t i " .
omento de la Cultura Emprendedora _:--;__:!::—’/'_ "";__“TI Empresarios de Andalucia



-CEA masempresas.cea.es
_mpresas #masempresas

4.- Trafico cualificado 4 Qué hacer?

o El objetivo principal es PRESENTAR PROPUESTA:
» Descuentos, promociones e Concertar visita
* Presupuestos (cierres)
» seguimientos  Presentar presupuestos

« Carros de compras en tiendas on line

« Cerrar la venta.

 En B2B es el momento de la acciones off line.

« Refuerzo y analisis de los carros de compras con
promociones que empujen hacia el cierre.

* Desarrollo de habilidades comerciales en

argumentacion, objecion y cierre.

CRM para afianzar el proceso de ventas.
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' ELEMENTOS IMPRESCINDH! [eES%S PARA

CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

5.- Contenido

El contenido es esencial en cualquier embudo de marketing y un punto en el
que suelen fallar muchos proyectos.

Dependiendo del sector, de la fase en la que se encuentre el proyecto y de sus
objetivos, pueden haber diferentes tipos de contenido:

*Articulos del blog.
*Podcast.
*Publicaciones en redes sociales.

*Videos...

Lo importante es identificar qué contenido funciona dependiendo de la etapa deI
viaje del comprador. > 4
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ELEMENTOS IMPRESCINDIBLES PARA
CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

Top 20 lugares donde buscar ideas y temas para articulos de ...

Te voy a revelar mis 20 lugares secretos, y algunos no tan secretos, para descubrir las ideas y 5 - C O n te n Id O

temas mas atractivos y efectivos para crear articules (posts) en .

https:/fwww . xplora.eu » Blog =

https:/fgeekflare.com ; Articulos de Geekflare =

Las 7 mejores herramientas para generar ideas unicas para ...
Aunque solo sugiere un tema a la vez, puede obtener varios temas haciendo clic en &l botén
Actualizar. Con cuatro espacios en blanco, este sitio web utiliza su ...

https:/fwww. posicionamiento-web-salamanca.com » blog =

17 ideas para encontrar contenido para los post de tu blog
16 nov 2019 — Pero no temas Posicionamiento Web Salamanca te da 17 ideas para ... Para
escribir temas que impacten en &l piblico es necesario que el ...

https:/fwww. socialancer.com » donde-encontrar-la-inspi... *

Dénde encontrar la inspiracion para escribir tus post. 5 ideas
'Y si una palabra te sugiere una idea, una serie de palabras relacionadas te pueden sugerir
muchas mas ideas. El metodo tradicional de buscar sindnimos con _..

https:/fsocialtur.com » blog » temas-para-nuevos-post-b... ~

Coémo encontrar temas para nuevos post en tu blog (Parte 2)
3 feb 2017 — La otra idea, que a mi me parece mas interesante, es hacer click en *ldeas para
palabras clave”, donde encontraremos una gran lista de keywords ..

https:/fjosefacchin.com » El Blog de José Facchin ~

¢, Como obtener ideas para escribir contenidos en un blog?
En este post encontrards diferentes consejos para generar ideas para escribir ... familiares o
colegas qué les gustaria saber o de qué te sugieren escribir.

F de la Cultura Emprended = CE Confederacién de
t i " .
omento de la Cultura Emprendedora -:..:——-r___!.__.-—’_.-—"" "";__“TI Empresarios de Andalucia




Mmasempresas.Cea.es

resas

ELEMENTOS IMPRESCINDI LES PARA
CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

6.- Lead magnet potente

Un lead magnet es un contenido gratuito que ofreces para que se suscriban a
nuestra web y que resuelve uno de los principales problemas de tu publico

objetivo.
Webinar Masterclass Checklist Training Plantillas
Guias Ebooks Cursos gratis Eventos Informes
Casos de éxito Audios Pruebas gratis Trials Cupones y
descuentos
I Auditori Tall
Consultas uditorias Cuestionarios . alleres
y test CONCuUrsos
Calculadoras Kit de Lista de Predicciones PDF
herramientas recursos
Transcripcion Oferta Descuentos Capitulos Guias o
especial anticipados gratis scripts
Grupo de Grupo de Grupo de Retos Workshop «
Facebook Whatsapp Telegram

F de la Cultura Emprended = CE Confederacion de
b t - _ '
. :_______/-l-_-"'\;:\'* ,1 Empresarios de Andalucia



' ELEMENTOS IMPRESCINDIBLES PARA

CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

/.- Squeeze page y landing page

LANDING PAGE VS SQUEEZEPAGE

LANDING PAGE SQUEEZE PAGE

Es una pagina de aterrizaje. Es un tipo de pagina de aterrizaje.
Es un sitio web disefado especificamente Es un sitio web disefiado especificamente
para que el trafico aterrice ahi. para que el trafico aterrice ahi.

El objetivo es convertir a los visitantes en

El objetivo es captar leads.
leads o en ventas.
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ELEMENTOS IMPRESCINDIBLES PARA
CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

/.- Squeeze page y landing page

DESCARGA LA GUIA GRATUITA

«Los 6 errores en el disefio web que arruinaran tu

e X Tips para tener una web rentable sin tener que
proyecto digital y todas las claves para evitarlos»

contratar un departamento de marketing entero

Quieres vender con tu proyecta en intemet, pero hay alge que ne haces bien.

Trabajas tus redes sociales. penes en marcha tus campanias, pero luego, no vendes.

= 5 Tu pégina web no es rentable, y te voy a decir por qué...
Indentificaras los errores que todos los novatos cometen al

Web que arruinarin l:w disefar su web por primera vez.

proyecto digital

DESCARGA LA GUIA

100% Gratuita

Descubriras los elementos claves que no te deben
faltar consiguiendo que tu proyecto digital destaque frente a
tu competencia.

[ onie |

Emall
Tendras a tu disposicién descuentos exclusivos y una ﬁ EHH“HES | |
oferta Ginica para disefiar paginas de ventas que te ayuden PORLOS QUE TUPAGINA
4 WEB NO ES RENTABLE

Acepto t Politica de Privacidad

DESCARGAR AHORA

w Tus Datos estdn Protegidos

a ganar dinero de verdad, con garantias.

|Y TODAS LAS C
PARA EVITA

iQUIERO LA GUIA YA!

i Confederacion de
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ELEMENTOS IMPRESCINDIBLES PARA
CONSTRUIR UN FUNNEL DE VENTAS

Disfrute de la mejor

PROTECCION

R ESPERTO IMPLANTOLOGO VENTAJAS TIEMPOS  EXPERIENEIAS,

Dientes ﬁ]os en 24horas

Dolor reducido al minimo, sin abrir las encias.
Implantologia informatica guiada de carga inmedi:

Acceda al Sistema de Seguridad
MAS COMPLETO DEL MERCADO
con Monitoreo las 24 hs. Liamenos ahora!
(011) 4114-9916

!g 1 11 Horario de Atencidn: 5003 1900 hs.
|

Como especialista All on Four
resuelvo 4-5 casos al mes,
incluso en situaciones de poco hueso.

Qﬂ L T y é ; ':':;:j Quiero que me llame un Asesor

= Hambre
iAbonando solo el costo de Instalacidn! 5
@ ¢ Kpeliido:
X ) . R 2 b g el Yol
Sin dolor Sonrie en seguida Incluso poco Hueso i ek e . o i
Rapidezy poljdad en L nstalacin % Comentarios % @ :’

/a una cita '\& Narr 912 s i@ sta.it
e i ot nvmmusummnmmm
s Maman

it e sl inalieéria y batenis. Dstackr Dasiewina o
mwmmmuymmnmwwmemum! et &
" mwmlnnw»tm Sapein n dizporititdir] eriea, 7 hasts agolar risck o 300 urvaded. bwhm,mm«mmﬂ‘\m.mwuwam

. @3;3.::3 '__— KOMPUSUR $.A. - CUDAD AUTONOMA DF BLIENOS KIRES - ARGENTINA @% ML®

F de la Cultura Emprended = CE Confederacion de
t i " .
omento de la Cultura Emprendedora _i!-_-.-__:f/'_ "‘;__(\TI Empresarios de Andalucia




+- CEA Masempresas.cea.es

I —mpl’eSas #masempresas

Dinamica de ventas = Embudo de ventas

----------- >
D
Oportunidades
Oportunidades Q --------- ) -
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EJEMPLOS DE EMBUDOS

DE VENTA MAS EFECTIVOS

MERCADO

1. Publicidad
2. Promocion de Ventas
3. Eventos y Experiencias
4. Venta Personal
5. Marketing Directo

 Telemarketing,

* Correo
6. Relaciones publicas

* Eventos

« Concursos
* Programas de
fidelizacion

* Promociones econdmicas

* Promociones del
producto

* Buzoneo

Confederacion de
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EJEMPLOS DE EMBUDOS
DE VENTA MAS EFECTIVOS
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EJEMPLOS DE EMBUDOS
DE VENTA MAS EFECTIVOS

Redes sociales
Las redes sociales

debemos de utilizarlas
como herramientas.
Separemos lo personal de
lo profesional si una cosa

*  Whatsapp no va ligada a la otra.
* Hootsuite (gestion de RRSS)

« Facebook
 Twitter
* Instagram

 Linkedin
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EJEMPLOS DE EMBUDOS
DE VENTA MAS EFECTIVOS

* Linkedin es una red profesional poco trabajada.

b _=ssangl
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Es la mejor base de datos del mundo.

Requiere de un buen filtrado para obtener a los clientes que
realmente puedan estar interesados en nuestros
productos/servicios.

Las publicaciones y/o comentarios que hacemos definiran
nuestro posicionamiento en la comunidad.

En cada publicacion...un analisis.

Busca nexos de union entre el posible cliente y ten claro que
puedes ser parte de la solucion de sus necesidades.

Confederacion de




ACTIVIDADES OFF-LINE

ACTIVIDADES ON-LINE

Proceso de acompafiamiento en el que la
marca “alimenta” o “nutre” al usuario y lo
clasifica en aquellos que estan mejor

preparados para la compra

AGILE SALES PROCESS

200

Qutbound

Sales

- NIPresas

Mmasempresas.Cea.es

000 @@

Visita

) AGILE SALES

Consultoria

Web

Generacion de Leads

Registro

N ¢ B

I

Proceso de Venta

(35 I8

Marketing
Automation

Inbound On-Line
Sales Demao
Lead Murturing & Scoring »
Scurlng

Proceso de Post-Venta 1 4

o

CRM Fidelizacidn

Bra n!ed

Content

Reviews

SEO & S5EM

Analistas  Ferias Eventas PR
Media
4
Blog
4
Post WhitePaper Woebinar Podcast
You
Video Twitter Facebook Linkedin

Soporte Encuestas

VIDEO CONFERENCIAS

00

Formacin Comunidad

g s

s
Z“E*qu%
‘Ql;“‘;gcc
AEIEFTIEIE
anig“a
4 El5 2 6 a
2/ 6l E[2 |2
6"-‘(.: ZE

£E| | |°

(W]

Q0

Mail Mewsletter

Qe

Database
Marketing Anuncios
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EJEMPLOS DE EMBUDOS
DE VENTA MAS EFECTIVOS

Mmasempresas.Cea.es

1.-Funnel de bienvenida para vender servicios/infoproductos

f Landing Pagina
Page “ A un paso”
[—]
i =)

Correo Entrega Bienvenida Sobre mi
Lead Magnet

_-%-@@@

Secuencia de Cultivo de Leads

2-BERRARRRRRRRA
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EJEMPLOS DE EMBUDOS
DE VENTA MAS EFECTIVOS

2.-Funnel para vender servicios

f Landing Pagina Pégina de Correo Entrega
Page “ A un paso”

Gracias Lndl Wt Bienvenida Sobre mi
E-%" S| E=E— hgi"i - ROR
G t::f::;z:;..,

=

Secuencia de Cultivo de Leads

RRRRRR R R X X

- R~

Agendar Reunion  Encuesta Validacion Llamada

o[l

Landing Servicios
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EJEMPLOS DE EMBUDOS
DE VENTA MAS EFECTIVOS

3.-Funnel para vender servicios 2

Landing Page Video Completo
Video CE Pagina ventas Agendar Encuesta

Reunién Validacion
mala'a'als M=
. =
— — —, E p—
Nugget '

Contenido Contenido Autoridad

Testimonios
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EJEMPLOS DE EMBUDOS
DE VENTA MAS EFECTIVOS

4.-Embudos de venta negocios fisicos o de formacion

Landing de Facebook Confirmamos Email
Anuncios suscripcion Leads Ads asistencia Recordatorio

Pitch Ventas l

Email Marketing Comercial Bonus accién rapida

BB -l
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Mmasempresas.Cea.es

- MPresas

EJEMPLOS DE EMBUDOS
DE VENTA MAS EFECTIVOS

5.-Funnel para vender infoproductos o formacion

il Landing Pagina Secuencia
s Page “Gracias” Calentamiento y Pre Webinar
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Fomento de la Cultura Emprendedora _:___w/-—-:":_"'. -.-\:E'\“' J CEA Empresarios de Andalucia



= masempresas.cea.es
- MPresas

EJEMPLOS DE EMBUDOS
DE VENTA MAS EFECTIVOS

6.-Funnel para negocios locales

Landing de Facebook Confirmamos Email
Anuncios suscripcion Leads Ads asistencia Recordatorio

Pitch Ventas l

Email Marketing Comercial Bonus accién rapida

BB -l
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+- CEA Masempresas.cea.es

_mpresas #masempresas

Los nuevos procesos de ventas
adaptados a un cliente cada vez mas
digital Experiencia
B2B lo que el

Gap de innovacion en ventas cliente quiere

Calidad en la
CX de Gap de la

compras 820 & innovacion en
ventas

Como son la
B2B mayoria de las
experiencias B2B

o " b CE Confederacion de i
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CONCIENCIACION

Tengo
un
problema

Fomento de la Cultura Emprendedora

masempresas.cea.es
#masempresas

_|_- CEA
- Mmpresas
La nueva dinamica comercial en la venta b2b

EXPANSION

—

EDUCACION uso

SELECCION IMPLANTACION

.

He jEsta es

iFunciona Necesito

jProblema

encontrado mi como mas 'y
soluciones

resuelto!

prometieron! referencio

solucion!

VENTA

Confederacion de
Empresarios de Andalucia

s CF




- CEA masempresas.cea.es
_mpresas #masempresas

La nueva dinamica comercial en la venta b2b

CONCIENCIACION EDUCACION SELECCION IMPLANTACION EXPANSION
Tengo un He iEsta es
problema

Necesito
mas y
referencio

iFunciona
como
prometieron!

jProblem
a
resuelto!

encontrado mi
soluciones solucion!

VENTA CONSULTIVA

MODELO DE VENTAS SAAS

F de la Cultura Emprended = CE Confederacién de
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Y el Metaverso ¢4, ha llegado para quedarse?

1. Medio para llegar a las generaciones Z y Alpha

2. Espacio publicitario para marcas

3. Oportunidad para mejorar la experiencia de venta
4

5. Incrementar ventas

6. Mayor vinculacion con el cliente digital

Si hasta ahora, en un supermercado habia que ir a los pasillos para seleccionar
producto y meterlo en el carrito, en el #metaverso se podra hacer lo mismo
pero de forma #virtual y rodeado de todo tipo de #contenidos. Por ejemplo,
llevando tipico #hipermercado a los pasillos del museo del Louvre.

Sl Confederacion de
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https://www.linkedin.com/feed/hashtag/?keywords=metaverso&highlightedUpdateUrns=urn%3Ali%3Aactivity%3A6980784952640512000
https://www.linkedin.com/feed/hashtag/?keywords=virtual&highlightedUpdateUrns=urn%3Ali%3Aactivity%3A6980784952640512000
https://www.linkedin.com/feed/hashtag/?keywords=contenidos&highlightedUpdateUrns=urn%3Ali%3Aactivity%3A6980784952640512000
https://www.linkedin.com/feed/hashtag/?keywords=hipermercado&highlightedUpdateUrns=urn%3Ali%3Aactivity%3A6980784952640512000

e masempresas.cea.es
- MPresas

CUADRO DE OBJETIVOS Y ACCIONES

Esta matriz se divide en cinco columnas:

* Objetivos: Cual es tu objetivo de ventas (SMART)

« Estrategia global: ¢ Qué sistema de ventas o funnel vas a
utilizar?

« Estrategia por canal: Qué estrategias de trafico y ventas vas a
llevar a cabo dentro del funnel.

« Tacticas: Qué acciones vas a realizar dentro de cada estrategia
por canal.

« KPI: Cuales van a ser los principales KPIs de cada canal.

Sl Confederacion de
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- CEA masempresas.cea.es
_mpresas #masempresas

CUADRO DE OBJETIVOS Y ACCIONES

OBJETIVOS ESTRATEGIA ESTRATEGIA TACTICAS Y KPI POR
GLOBAL POR CANAL ACCIONES CANAL

Disefio del - Ebook con los 7 errores mas Porcentaje de conversion de la
Lead Magnet habituales al hacer publicidad en FB e pagina de registro.
IG Ads - Creacion de la landing de
registro
- Creacion de la pagina de “a un paso” y
“gracias”
Email - Email de bienvenida N’ de visitas a la pagina de ventas N’
: de sesiones agendadas
Marketing - Email de entrega del lead magnet
N° de servicios contratados
- Automatizacién de cultivo de leads con
14 correos automatizados - Newsletter
con una frecuencia medio | alta

Info de Rubén Maiiez
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l—mpresas

Mmasempresas.Cea.es

m Q Buscar ‘ == & °

Inicio Mi red Empleos Mensajes Mot

Holded Software Online - Software de Facturacion y Contabilidad en la Nube jRegistra

Manuel Herrero Lopez - Sinergias Globales
CEO en Sinergias Globales. Consultor y formador

Sevilla y alrededores - Informacion de contacto & Universidad De Sevilla

""‘_ Sinergias con
‘j‘ Manuel Herrero

Consultar y formador organizacional

http://www.sinergiasconmanuelherrero.es/ https://www.sinergiasglobales.es/
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Informacién y Consultas en

masempresas.cea.es
O O lin
/CEA.es @CEA.es_ JCEA.es

- CEA
- Mpresas

Gracias

=t

CEA

Confederacion de
Empresarios de Andalucia

Fomento de la Cultura Emprendedora

Financiado por:

A

Junta de Andalucia

Consejeria de Economia, Conocimiento,
Empresasy Universidad
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