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¿Networking?

2



Visibilidad

Confianza

Resultados
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“fallar en la preparación 

es prepararse para fallar”

4



Antes del 
Networking
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Actividad

Perfil

Número

I
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Objetivos
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Diseño
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Interacción
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Qué
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Características:

Renault 12TS - Motor 1397 cm3

Renault 12TL - Motor 1289 cm3

Versiones Berlina Familiar
Tracción Delantera
Servofreno
Dirección de Cremallera
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3. Qué

1. Porqué

2. Cómo
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Presentación
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Características

21



22



23



24



¿Qué no puedo Olvidar? 

Tarjetas de
Visita
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En el 
Networking
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Acude

solo/a

Aspecto 
personal 
cuidado

Relaciónate

Evita temas 
controvertidos

networking

Llega 
temprano
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Escucha

Activa

Actitud 
Positiva

Deseo de 
Ayudar

Sinceridad

Accesibilidad

networker
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¿Qué debo evitar? 

Vender

Conocer a todos

Improvisación

Exceso de tarjetas

Exceso Protagonismo
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El éxito no está en 

lo QUE dices…,

sino en 

CÓMO lo dices…
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Después del 
Networking
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Networking online
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Si quieres ir rápido.. camina solo

Si quieres ir lejos.. ve acompañado
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Información y Consultas en
masempresas.cea.es
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Gracias
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Fuente de Imágenes

• Pixabay

• Unsplash

• Pexels

• Google Imágenes
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Información y Consultas en
masempresas.cea.es
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